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PIB 13.231.000.000 USD (ranking mundial: puesto 121, Banco Mundial 2016)
Poblacion 6,15 millones (ranking mundial: puesto 109, Banco Mundial 2016)
Forma de estado Republica
Jefe del Gobierno José Daniel ORTEGA Saavedra (FSLN)
Proximas elecciones 2021, presidenciales
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PUNTOS FUERTES Y PUNTOS
DEBILES

PUNTOS FUERTES

e Economiadolarizada.

* Crecimiento superior a la media e inflacion
estable.

e Destino consolidado para la IED.

e Sdlido sistema bancario.

Exposicion a la politica comercial y a las
sanciones estadounidenses.

Disminucion de la cooperacion petrolera con
Venezuela.

Débiles instituciones politicas.

Alta dependencia de las remesas, en particular
las procedentes de EE. UU.

Amplio déficit por cuenta corriente.

PANORAMA ECONOMICO

 Crecimiento estable y precios anclados.

» Vulnerabilidades externas intensificadas.

Crecimiento estable y precios
anclados

La tendencia que ha presenciado durante los Gltimos 5
anos un crecimiento del PIB real en Nicaragua superior
al de sus homologos regionales se esta desaceleran-
do. En 2017, esperamos que el PIB real crezca un +4,3%,
porcentaje inferior al

+4,7% registrado en 2016. Se espera que la inflacion re-
punte hasta el +3,6% en 2017 y se acelere en 2018 a la
par con la subida de los precios de los alimentos. El ré-

gimen de paridad movil frente al délar ha anclado las
expectativas de inflacion y ha garantizado el acceso
competitivo al mayor mercado de exportacion de Ni-
caragua: los datos del Tipo de Cambio Efectivo Real
(TCER) de EE. UU. revelan que el cordoba nicaragliense
es estable y no esta sobrevalorado. La cobertura de las
importaciones oscila alrededor de 4 meses.

El déficit en cuenta corriente sigue siendo amplio, pero
se espera que se estabilice en el -9,4% del PIB en 2017.
Sigue estando bien financiado por la Inversion Extran-
jera Directa (IED) en un porcentaje del 114%. La dola-
rizacion de la economia sigue siendo elevada. El FMI
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estima que un 88% de los depdsitos y el 89% de los
préstamos locales estan denominados en moneda ex-
tranjera (principalmente en USD), lo que sefala la po-
sible repercusion de unas condiciones financieras mas
estrictas en EE. UU.

Vulnerabilidades externas
intensificadas

La economia nicaragliense esta interrelacionada con la
estadounidense, con una exposicion muy superior a la
de sus homoélogos regionales. EE. UU. es el mayor socio
exportador (54%) y una importante fuente de IED. En-
tre 2014 y 2016, las remesas de los trabajadores nica-
raguenses en EE. UU. Contribuyeron a compensar casi
una cuarta parte del déficit por cuenta corriente segln
el FMI. Por lo tanto, las politicas comerciales mas pro-
teccionistas y unas leyes de inmigracion mas estrictas
en EE. UU. podrian tener unos efectos perjudiciales.

Ademas, las irregularidades en la votacidn durante la
controvertida eleccién de Daniel Ortega para su tercer
mandato llevaron a la introduccion de la Ley de Condi-

cionalidad de la Inversion Nicaraguense («NICA Act») en
el Congreso estadounidense. Si se aprueba, podria li-
mitar la capacidad de Nicaragua para recibir préstamos
de instituciones multilaterales.

La agitacion economica y politica en Venezuela, el ma-
yor socio de Nicaragua en materia de IED, seglin datos
del FMI, supone un riesgo para la alianza Petrocaribe.
Este acuerdo permitio a Nicaragua comprar petréleo
venezolano a tipos preferenciales. En 2016, se firmé un
acuerdo revisado que dictaba un triple recorte en las
importaciones de petréleo hasta los 10.000 barriles
diarios. La reduccién de la IED venezolana se ha visto
compensada en gran medida por el aumento de las en-
tradas no venezolanas. Dicho esto, la disminucion pau-
latina de la cooperacion representa la debilitacion de
la cuenta comercial y plantea un riesgo adicional para
la consolidacidn fiscal a medida que los programas se
transfieren al presupuesto.

El clima empresarial de Nicaragua sigue siendo inferior
al de sus pares de la region. El Banco Mundial lo clasifi-
caenel puesto 127 de los 190 paises participantes en su
encuesta Ease of Doing Business de 2017.

5 solunion



ESTRUCTURA
COMERCIAL

ESTRUCTURA COMERCIAL POR DESTINO/ORIGEN

Exportaciones

(% DEL TOTAL)

Rango

Importaciones

Estados Unidos 54%

20% Estados Unidos

Estados Unidos 11%

13% China

Venezuela 6%

10% México

El Salvador 5%

I
|

Canadé 4%

k4

(5,

l i(‘li l 7% Guatemala

ESTRUCTURA COMERCIAL POR PRODUCTO

Exportaciones

(% DEL TOTAL)

Rango

Importaciones

Articulos de confeccion y prendas de vestir 29%

13% Petroleo, derivados del petrdleo y materiales relacionados

Maquinariaeléctrica,aparatoseléctricosyelectrodomésticos,n.c.p.15%

8% Vehiculos rodados

Café, té, cacao, especiasy sus manufacturas 8%

6% Hilaturas textiles y productos relacionados

Carney preparados carnicos 8%

6% Maquinaria eléctrica, aparatos eléctricos y electrodomésticos, n.c.p.

Oro, no monetario (excluyendo minas de oro y concentrados) 7%

5% Productos médicos y farmacéuticos
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