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La morosidad empresarial creció un 20% en 2024 y seguirá 

aumentando en 2025, según Solunion 
 

• Solunion analiza el entorno económico y las tendencias de morosidad empresarial en 
el marco de la Semana del Seguro. 

• La economía española crecerá un 2,2% en 2025, aunque con señales de 
desaceleración y riesgos a la baja. 

• La morosidad vuelve a los niveles prepandemia, con tendencia al alza y alta 
concentración en los sectores agroalimentación, construcción, transporte y 
equipamiento del hogar. 

 

Solunion, la compañía de seguros de crédito, de caución y de servicios asociados a la gestión del 

riesgo comercial, analizó el entorno económico y las tendencias de morosidad empresarial en el 

marco de la Semana del Seguro. Entre las principales conclusiones, destacó que los concursos de 

acreedores aumentaron un 20% en 2024 y que seguirán creciendo de forma significativa en 2025. 

 

Un contexto económico complejo 

 

Jochen Wilmes, Director de Riesgos e Información de Solunion España, profundizó en las 

principales variables que están influyendo en el panorama económico global y nacional, y subrayó 

que la economía española mantiene un crecimiento sólido, aunque con señales de desaceleración 

en los próximos meses. “España crecerá un 2,2% en 2025, impulsada por el consumo público y el 

turismo, pero con una inversión más débil y un contexto de mayor incertidumbre”, expuso Wilmes. 

 

Además, señaló que la tasa de ahorro sigue subiendo en todo el mundo. En particular, en España 

esta tasa se sitúa en el 14% frente al 8% habitual. “Hay que fomentar la confianza y el consumo 

para que haya un impacto positivo en la economía”, afirmó.  

 

La inflación continúa su tendencia descendente y, según las estimaciones que maneja Solunion, 

se situaría en un 3,7% a nivel mundial y un 1,9% en la zona euro en 2025, lo que permitirá cierta 

relajación en la política monetaria del Banco Central Europeo. También alertó sobre los riesgos 

derivados del impacto de los aranceles internacionales y la fragilidad de las cadenas de suministro. 

No obstante, en un escenario de fuertes aranceles a Europa por parte de Estados Unidos, España 

sería uno de los países menos afectados, puesto que en 2024 las exportaciones al país americano 

representaron solo un 5% del total.  

 

Morosidad e insolvencias al alza 

 

Por su parte, Vincent Pérez, Responsable de Información de Solunion España, destacó el fuerte 

http://www.solunion.com/


 

crecimiento experimentado por los concursos en España en 2024 (+20%). En 2025, Solunion 

espera otro incremento significativo, también de doble dígito.  

 

Además, Pérez subrayó que la morosidad, un indicador que en Solunion se monitoriza de forma 

continua, es una señal más temprana que los concursos de acreedores para analizar la solvencia 

de las empresas. “Actualmente, se registran entre cuatro y cinco veces más impagos que 

concursos de acreedores, lo que refleja la tensión en la liquidez de muchas compañías”, explicó. 

La morosidad, que ha atravesado cuatro fases desde el estallido de la COVID-19, ahora se 

estabiliza en niveles prepandemia, con tendencia al alza. Esta situación afecta especialmente a 

cuatro sectores clave: agroalimentación, construcción, transporte y equipamiento del hogar, que 

concentran la mayor parte de los impagos. 

 

Los seguros de crédito y de caución como herramienta de protección y crecimiento para 

las empresas 

 

Adele Roberto, Directora Territorial de Madrid de Solunion España, presentó algunos de los 

instrumentos de apoyo a las empresas en este contexto de incertidumbre y morosidad al alza, 

destacando el papel del seguro de crédito en la protección del activo empresarial. “Las empresas 
suelen proteger sus bienes materiales, pero muchas veces dejan desprotegidas sus cuentas por 

cobrar, lo que supone un riesgo significativo”, explicó Roberto. 
 

El seguro de crédito permite a las empresas prevenir impagos mediante el análisis y la 

monitorización de la solvencia de sus clientes, además de ofrecer recobro y cobertura en caso de 

incumplimientos. Asimismo, Adele Roberto habló del seguro de caución como una alternativa 

eficaz para garantizar el cumplimiento de obligaciones contractuales, con ventajas como la no 

computación en CIRBE y la mejora de la capacidad de financiación de la empresa al liberar 

recursos que, de otro modo, estarían inmovilizados. 

 
 

 

Sobre Solunion: 

Ofrecemos soluciones y servicios de seguro de Crédito y de Caución y servicios asociados a la gestión del 

riesgo comercial para compañías de España y Latinoamérica. Somos una joint venture constituida en 2013 y 

participada al 50/50 por dos grandes aseguradoras, MAPFRE y Allianz Trade. Ponemos al servicio de nuestros 

clientes una red internacional de vigilancia de riesgos desde la que analizamos la estabilidad financiera de más 

de 80 millones de empresas. Con una extensa red de distribución, respondemos a las necesidades de 

compañías de todos los tamaños en un amplio rango de sectores industriales. www.solunion.com   
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Advertencia:  

Algunas de las afirmaciones contenidas en el presente documento pueden tener la naturaleza de meras expectativas o previsiones basadas en opiniones o puntos 

de vista actuales de la Dirección de la Compañía. Estas afirmaciones implican una serie de riesgos e incertidumbres, tanto conocidos como desconocidos, que 

podrían provocar diferencias importantes entre los resultados, actuaciones o acontecimientos reales y aquellos a los que explícita o implícitamente este documento 

se refiere. El carácter meramente provisional de las afirmaciones que aquí se contienen puede derivarse tanto de la propia naturaleza de la información como del 

contexto en el que se realizan.  En este sentido, las construcciones del tipo “puede”, “podrá”, “debería”, “se espera”, “pretende”, “anticipa”, “se cree”, “se estima”, 
“se prevé”, “potencial” o “continúa” y otras similares, constituyen la expresión de expectativas futuras o de meras previsiones. 

Los resultados, actuaciones o acontecimientos reales pueden diferir materialmente de aquellos reflejados en este documento, debido, entre otras causas a (i) la 

coyuntura económica general; (ii) el desarrollo de los mercados financieros y, en especial, de los mercados emergentes, de su volatilidad, de su liquidez y de crisis 

de crédito; (iii) la frecuencia e intensidad de los siniestros asegurados; (iv) la tasa de conservación de negocio; (v) niveles de morosidad; (vi) la evolución de los 

tipos de interés; (vii) los tipos de cambio, en especial el tipo de cambio Euro-Dólar; (viii) la competencia; (ix) los cambios legislativos y regulatorios, incluyendo los 

referentes a la convergencia monetaria y la Unión Monetaria Europea; (x) los cambios en la política de los bancos centrales y/o de los gobiernos extranjeros; (xi) el 

impacto de adquisiciones, incluyendo las integraciones; (xii) las operaciones de reorganización y (xiii) los factores generales que incidan sobre la competencia, ya 

sean a nivel local, regional, nacional y/o global. Muchos de estos factores tienen mayor probabilidad de ocurrir o pueden ser de carácter más pronunciado, en caso 

de actos terroristas.  

La compañía no está obligada a actualizar las previsiones contenidas en el presente documento. 
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